Sz buen es crerto que se estima que las remesas que envian los
mexicanos de Estados Unidos a México representan la sequnda
o tercera fuente de ingreso nacional después del petrdleo, por
encima & las exportacrones de la industria maguiladora y los
wngresos en el sector turisimo, lo cievto es que esta fuente de divisas
estd dispersa en umidades de escasos 2 md pesos mensuales.

En el presente articulo se analizan dos posturas difeventes pava
evaluar el impacto econdmico de las remesas en comunidades
de alia nugracidn de mumicipios del estado de Jalisco y del
gecudente de México,

Introduccion

En ¢l afio 2001, las remesas enviadas por los mexicanos
que se encuentran en Estados Unidos ascendieron a poco
mas de 8 500 millones de délares, y para 2002 se estima
que alcanzaran una cifra récord de mas de nueve nul
millones. Dadas estas magnitudes, las remesas serian este
afio la segunda fuente de divisas para México, superada
solo por los ingresos provenientes del petréleo, pero ma-
yor que las exportaciones de la industria maquiladora v
los ingresos del sector turismo. Tomando en cuenta el
rtamafio de las remesas, se ha abierto un importante debate
académico y politico sobre sus posibles impacios econo-
micos y sociales, especialmente en las comunidades v
entidades de mayor tradicion migraloria, como lo es Ja-
lisco y en general el occidente de México. Dos posiciones
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.. Justasitiseszimated that the remittances that Mexicans Luing
= in the US. constitute the second or thurd source of national
income after ol production, surpassing the assembly plant in-
dustry exports and the income for the towrism ndustry, the
truth is that these remittances ave dispersed monthly in a mere
rwo thousand pesos.

In this article two ponis te evaluate the economuc impact of
the remuttances n communities with high level of migration

L in mumcipalities of Jalisco and Western Mexico ave analized.

extremas y opuestas tienden a predominar en dicho
debate. Por un lado, considerando tanto la magnitud de
las remesas como sus posibles efectos multplicadores, se
plantea que las remesas podrian convertirse en una
importante fuente potenciadora del desarrolioc econdmi-
co a nivel local y regional. Desde esta perspectiva, las
remesas son consideradas como una lorma de aborro mi-
grante al que se le atribuye, ademas, capacidad de desen-
cadenar una seric de impactos positivos en las econormias
locales con base en el efecto multiplicador del balance
ahorro-inversidn, por medio del cual se pondria en fun-
cronamiento la economia local en su conjunto. De esta
forma, en la medida en que pudiera orientarse al finan-
ciamiento de proyectos de inversidén productiva, asi como
a la creacidn y consolidacion de negocios y estable-
cimientos economicos de los migrantes, este “ahorro
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migrante” podria llegar a influir decisivamente en la
dinamizacién y el crecimiento de las economias locales.

Durand y Arias {(1997), en un estudio sobre San Fran-
cisco del Rincon, Guanajuato, documentan la confor-
macién de talleres zapateros apoyados por los nigra-
délares. De acuerdo con estos y otras autores, este y otros
innumerables casos son 1lustrativos de que la migracion
internacional no representa un drenaje de recursos de la
economia mexicana sino, por el contrario, puede incluso
ser una fuente importante de capital productivo y una
fuerza dinamica en la promocién de la actividad em-
presarial, la apertura de negocios y el crecimiento econd-
mico, al menos en ambitos locales y regionales (Massey
y Parrado, 1994).

Esta percepcion del fendmeno de las remesas y el
hecho de que constituyen la segunda o tercera fuente de
divisas del pais plantean la necesidad de discutir y evaluar
mas detenidamente su verdadero potencial y alcance como
posible fuente de sustentacion de la dindmica econdmica
en los ambitos local y regional. En concreto, en retteradas
ocasiones organismos gubernamentales, empresarios y
académicos asumen una posicion optimista enfatizando
un supuesto potencial de desarrollo auspiciado por el flujo
de remesas, para lo cual se plantea la necesidad de encau-
zarlas de preferencia a la inversion productiva, a través
de la creacion y el apoyo de negocios, talleres y diversos
tipos de empresas locales y regionales.

Desde una perspectiva opuesta, se sefiala que ral opti-
mismo estaria mal fundado, pues encierra no pocas con-
fusiones conceptuales y carece de informacion precisa,
adecuada y veraz sobre la complejidad del fenémeno
migratorio, y de las remesas en particular. En efecto, si
consideramos que la migraci6n de mexicanos a Estados
Unidos es un fendmeno eminentemente laboral, no cabe
duda de que los ingresos obtenidos por los migrantes
representan un fondo salarial que, como cualquier otro,
tienden a usarlos preferentemente para la reproduccion
cotidiana y generacional de su familia y comunidad (Ca-
nales, 2001). La diferencia estriba en que en el caso de los
migrantes el salario es canalizado a sus familias bajo la
forma de “transferencias internacionales”, las cuales, de
acuerdo con la nomenclatura de la econemia, asumen la
forma de “ahorro externo” realizado por los migrantes,
pero en realidad distan mucho de ser un “ahorro” pro-
plamente tal, pues no tienen niJos usos ni las propiedades
tradicionalmente asociados con el ahorro persenal o
familiar.

En otras palabras, las remesas son un componente del
ingreso familiar que, aun cuando nominalmente pudieran
adquirir la forma de ahorro, no tienen el mismo signi-
ficado ni el sentido ccondmico de otras formas de ahorro
privado. Sin duda, las remesas conforman un destacado
componente de la dinamnica econdmica local, lo cual no
significa que necesariamente expresen un potencial de
crecimiento de la inversion productiva. Ello dependera,
entre otras cosas, del papel de las remesas en la formacion
del ahorro familiar y, por ese medio, en el financlamiento
de la inversion en los niveles local y regional.

En este marco, a continuacién presentamos un analisis
empirico que nos permite aproximarnos a una estimacion
del impacto economico de las remesas en comunidades
de alta migracién. Para ello nos basaremos en un estudio
que estamos realizando en diferentes municipios de Jalisco
v del occidente de México.! Aqui presentamos informa-
cion referente ala Encuesta Remesas y Negocios, levanta-
da en Teocaltiche, en la regiéon Altos Norte de Jalisco,
entre marzo y abril del presente afio.

Estimacion del impacto economico de las remesas

Con base en los resultados del estudio citado, obruvimos
una primera aproximacion del impacto econdmico de
las remesas. En particular, como se observa en el esquema,
las remesas contribuyen anualmente con cerca del 20 por
ciento del ingreso famtliar y casi el 13 por ciento de la in-
version productiva. Esto es, las remesas permiten financiar
uno de cada cinco pesos involucrados en el balance
consumo-ingreso, y contribuyen con uno de cada ocho
pesos umplicados en el balance ahorro-nversién.

Estos datos nos permiten seflalar que las remesas
constituyen un importante pilar de la economia local, lo
cual no implica que sean un motor del desarrollo econd-
mico local. En el balance ahorro-inversidon, el analisis debe
ser mas detallado, pues si bien el dato agregado ilustra la
importancia de las remesas en el financiamiento de la
inversion local, no da cuenta de las caracteristicas y espe-
cificidades de las inversiones economicas financiadas di-
rectamente con las remesas. En otras palabras, es necesario
conocer el tipo de inversidn financiada en forma directa
con las remesas para poder determinar su verdadero
impacto y sus efectos muluplicadores en el resto de la
economia local. Considerando ambos aspectos, a con-
rinuacion nos centramos en el andlisis del papel de las
remesas en lz economia familiar, para analizar en la
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seccion siguiente el papel de las remesas en la formacion
de negocios y la financiacion de la inversidén productiva
local.

[l papel de las remesas en la formacion de negocios

Teocaltiche se ubica en una regidn con una centenaria
tradicion migratoria a Estados Unidos, por lo que no es
de extrafiar que desde fines del siglo xix se formaran los
primeros negeclos financiados con ahorros traides por
migrantes. Actualmente el proceso social de la migracion
atraviesa horizontalmente no sélo la sociedad teocalti-
chense, sino también su economia. En este contexto, no
resulta raro que el 29 por ciento de los establecimientos
haya recurrido a las remesas como fuente de finan-
clamiento de la inversion inicial y otro 7 por ciento las
haya utilizado para financiar en algin momento procesos
de reinversidn de capital. Sin embargo, este alto porcentaje
de establecimientos financiados y/o apoyados econd-
micamente ¢on las remesas no implica necesariamente
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que éstas sean una alternativa real para el financiamiento
del desarrollo local.

Establecimientos econor
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Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, 2002.

Por el contrario, esta elevada proporcion de estable-
cimientos ligados a las remesas mas bien ilustra la carencia
de fuentes tradicionales e institucionales de inversién
productiva, tales como préstamos privados, subsidios esta-
tales y apoyos internacionales, asi como de una verdadera
politica de fomento de la pequetia y mediana empresa en
los ambitos locales. Asimismo, no debemos pasar por
alto que muchos de estos establecimientos financiados
con las remesas corresponden a pequefios negocios crea-
dos mas como estrategias de sobrevivencia familiar que
como estrategias de desarrollo econdmico y en otros casos
como estrateglas de reinsercién econdmica de los migran-
tes en contextos sin oportunidades de empleo estable y
con salarios dignos, situacidn que muchas veces es el ori-
gen de la migracion.

A continuacién presentamos algunos datos empiricos
que nos permiten sustentar estas hipotesis sobre el limita-
do impacto economico de las remesas como fuente de
financiamiento de la inversion productiva local.

Como ya senalamos, €l 12.7 por ciento de la inversion
inicial para la formacion de wodos los establecimientos
economicos de Teocaltiche fue financiada con remesas
monetarias enviadas y/o traidas por los migrantes. Si bien
a primera vista parece ser una cifra importante, en reali-
dad sdlo refleja la ausencia de otras fuentes de inversion.
En electo, a este porcentaje hay que agregar que mas de




Economia regional

dos tercios de la inversion inicial fue financiada con fondos
propios de los duefios de los establecimientos.

Sélo el 2.2 por clento de la inversidn inicial provine
de préstamos de agentes privados, institucionales (bancos,
cajas de ahorro) o informales (ag:otistas, “tandas” y otras
formas de ahorro y préstamo informal). Asimismo, des-
taca el nulo apoyo brindado por instituciones publicas
{municipales, estatales o federales) y organtismos privados
sin fines de Jucro (organizaciones no gubernamentales
principalmente). ’

En otras palabras, sin la capacidad de ahorro y el
sentido empresarial de los propios duerios sunplemente
no habria inversién productiva en esta y otras comu-
nidades. En efecto, si consideramos que las remesas son
una forma de ahorro privado, mas del 80 por ciento de la
inversién inicial es financiada con recursos de los mismos
empresarios. Otro 16.4 por ciento de la inversion icial
corresponde a donaciones, herencias y mecanismos de
traspaso de la riqueza y capital econdmico similares de
un grupo familiar.

Qrigen de la inversion inicial segun tipo de
establecimiantos, 2002 (%)

Tipo de establecimientos

Fuentes Total Sin Con
remesas  reniesas

Inversidn total 100.0 100.0 100.0
Ahorros personales 68.1 771 233
Remesas 12.7 0.0 75.7
Préstamos institucionales 2.2 2.7 0.1
Préstamos informales 0.6 0.7 0.1
Subsidios por instituciones

publicas 0.0 0.0 0.0
Herencias y donaciones 16.4 19.5 0.3

Fuente: Encuesla Negocios y Remesas, Teocalliche, 2002.

En el caso de Jos negocios creados con las remesas, la
falta de fuentes tradicionales de inversién refleja una
situacion aun mas dramatica. Practicamente tres cuartas
partes de la inversiom inicial en estos establecimientos es
financiada por remesas, y otro 23 por ciento es financiada
con otras formas de ahorro familiar v privado. En otras
palabras, el 99 por ciento del dinero invertide en estos
negoclos es producto del ahorro privado interno o exter-
no. Este dato es elocuente y ahorra cualquier conientanio.

Los migrantes no solo no logran acceder a ninguna forma

de préstamos privados, subsidios estatales ni apoyos de
Instituciones privadas o estatales, sino que no son sujetos
de apoyo crediucio por parte del Estado ni de las insti-
tuciones financieras del sector privado, lo que tambien
refleja la desconfianza de los migrantes hacia las ins-
tituciones crediticias de los sectores privado y piblice.

En este sentido, las remesas sélo reflejan la ausencia
de politicas de crédito, financiamiento y apoyoe a pequerios
y medianos empresarios, asi como el nulo apoyo a los
migrantes para $u relnsercion Cono agentes economicos
activos e independientes. Su virtual éxito como empre-
sarios depende exclusivamente de sus propios recursos,
por o que no es extraio que en estas condiciones apelen
a sus propios medios y recursos: la migracidn y las
remesas,

Por otro lado, en los establecimientos creados sin
{inanciamiento de remesas la situacién no es muy dife-
rente, pues el 77 por ciento de la inversion inicial es
financiada con ahorros propios y el otro 19.5 por clento
es producte de donaciones, herencias y mecanismos
similares de traspaso del capital econémico dentro de las
familias. Esta estructura de financiamiento de la inversién
inicial de establecimientos desvinculados de las remesas
permite Lustrar dos fendmenos que nos interesa destacar.

Por un lado, indica que la ausencia de apoyos ins-
trtucionales, ya sean privados o pablicos, es una carac-
terfstica estructural de la dindmica ccondmica de este tipo
de localidades. Asimismo, reflleja las limitaciones y los
obstaculos que enfrenta la inversion privada en espacios
locales relativamente alejados de los grandes circuitos de
nversion y capitalizacion, esto es, en las comunidades ale-
jadas de los grandes negocios e inversiones regionales y
nacionales. Es necesario resaltar que esta situacidn en no
pocos casos es la causa econdmica de que la migracion se
haya originado y mantenido durante tantas décadas.

Por otre lado, el alto porcentaje de inversién financiada
con herencias, donacicnes y formas de traspaso del capiral
econdmico familiar similares refleja la existencia de una
élite local de familias con amplia tradicién empresarial
que controlan los medianos y grandes establecimientos
econdmicos de lalocalidad v que, a través del sistema de
herencia, traspasan su capital economico a sus descen-
dientes y familiares, a la vez que reproducen esta desi-
gualdad en cuanto a la propiedad de los negocios v la
concentracion de la riqueza. Esto es relevante porque
refleja una sitwacién social de la que estan alejados los
migrantes.
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Ahora bien, distintos indicadores nos permiten corro-
borar lo anterior. En nuestro case, nos centraremos en
sdlo tres de ellos: el monto de inversidn inicial, el monto
de las ventas mensualizadas, asi como el total y la com-
posicion del personal ocupado.

Inversion inicial

La estructura econdmica de los establecimientos econd-
micos de Teocaltiche esta altamente polarizada. Por un
lado, existe gran cantidad de negocios pequefios y me-
dianos formados con bajos montos de inversién inicial, a
la vez que, por otro, son muy pocos los establecimzentos
grandes y muy grandes, los que no obstante concentran
la mayog parte de la inversion local. Estos Glumos
pertcnecen a una pequena élite local que controla gran
parte de la actividad econdmica de la localidad y en Ja
que no participan los migrantes como actores eco-
noémicos.

En electo, el 58 por ciento de los establecimientos fue
formado con una inversion inicial inferior a los 20 mil
pesos, suma que representa menos del 6 por ciento de la
inversion total.? Asimismo, el 32 por ciento de los esta-
blecimientos son de rango medio v requirieron entre 20
mil y 100 mil pesos para su instalacién. No obstante que
son de tamafio medio, concentran menos del 18 por
ciento de la inversion inicial total. Por otra parte, el 7 por
ciento de los establecimientos puedeu ser considerados
grandes porque requirieron entre 100 mil y 500 mil pesos
para su instalacion. Esta pequefia fraccion de estable-
cimientos concentra mas del 20 por cieuto del total de la
inversidn inicial,

15 BcOonomicos a inversion inicia
N tamano, 2002

del capital imcial)

Establecimign

Establecimientos Inversidn

(%) (%)

Total 100 100
Pequefios (menos de

20 mil pesos) 58.0 5.8
Medianos {de 20 mil a 100 mil)  32.0 17.5
Grandes (de 100 mil a 500 mil 7.0 205
Muy grandes {mas de 500 mil) 3.0 56.2

Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, Teocaltiche, 2002,

Sélo el 3 por ciento de los establecimientos pueden
ser catalogados como grandes, pues requieren mas de 500
mi! pesos para su instalacion, y pertenecen z una pequefia
élite local que les permite concentrar mas del 56 por ciento
del capital invertide en todo Teocaluche.

Ahorabien, al considerar la participacién de las reme-
sas en la inversion intcial segn el tamafo de los esta-
blecimientos se observa una situacion diferente que ellas
tienen segdn el tipo de negocios, lo que indica en cierta
forma la dificultad para que los migrantes accedan con
sus recursos a los grandes negocios y actividades eco-
némicas de la localidad. En efecto, en los establecimien-
tos pequerios las remesas aportan el 25 por ciento de la
inversion inicial, proporcién que se incrementaal 37 por
ciento en el caso de los establecimientos pequedios.

Origen de |a inversion Inicial segun tamano de

los establecimientos, 2002

Total Remesas Otras fuentes

(%) (%) (%)

Total 100 12.7 87.3
Pequefios (menos de

2C mil pesos) 100 25.0 75.0
Medianos (de 20 msl

a 100 mil) 100 37.0 63.0
Grandes (de 100 mil

2 500 mil) 100 191 80.9
Muy grandes (mis

de 500 mil) 100 00 100.0

Fuente: Encuesta de Remesas y Nepnocios, Teocaltiche, 2002.

En cambio, en Jos establecimieutos grandes y muy
grandes la situacidn es muy distinta. En cuando a los pri-
meros, las remesas aportan menos del 20 por ciento de la
inversion iniclal, mientras que estan practicamente ausen-
tes en los establecimientos muy grandes. Estos tlimos
pertenecen a la elite empresarial del pueblo, que por su
posici6n econdmica no necesita migrar a Estados Unidos
para disponer de los recursos necesarios para mantener y
apoyar sus inversiones en México.

Ventas promedio de los establecimientos

El monto de las ventas torales de los establecimientos al
mes resulta un buen indicador del tamario del capital
que administran. En Teocaluiche las diferencias en el mon-




Economia regional

" Universidad de Guadalajar

7 * Abnl-junio de 2002

to promedio de sus ventas mensuales entre estable-
cimientos segun su condicién de percepcidn de remesas
son similares a las sefialadas respecto a la inversion ini-
cial.

Asimismo, aunque los establecimientos creados con
las remesas son casi ¢l 30 por ciento del total, aportan
menos del 25 por ciento de las ventas totales al mes. Esto
indica que, en general, los negocios que abren los mu-
grantes con sus remesas tienden a ser establecimientos
pequefios y medianos que movilizan y administran un
bajo capital de trabajo. En efecto, a mivel agregado, el
promedio de sus ventas asciende a poco mas de 27 mil
pesos mensuales. No obstante, en los establecimientos
abiertos con fondos provenientes de las remesas este
promedicges de sélo 22 700 pesos mensuales, cifra 25 por
ciento inferior a la que prevalece en los establecimientos
restantes, en los que las ventas mensuales ascienden a 29
mil pesos.

| tlipo de

| Promedio de venlas mensuales saql
establecimianto, 2002
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30000 —

;29024 I
e 27178 [

25000

20000 f—

15000 (—

10000 f1—

5000 —

0
Sin remesas

Con remesas
Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, 2002.

Esto indica que, en general, los establecimientos que
crean los migrantes con base en sus remesas no solo
tienden a formarse con menos capital inicial, sino que
ademas movilizan al mes menos recursos y generan
menos ingresos brutos. Para ilustrar esto Glumo, podemos
desagregar el analisis con base en el aporte de estos
establecimientos a las ventas totales segiin el tamafio de

Sus ventas.

En electo, en los establecimientos pequefios -con
ventas mensuales inferiores a los 10 mil pesos- los creados
con remesas corresponden al 24.7 por ciento y aportan
poco mas del 26 por ciento de las ventas totales. En los
establecimientos medianos —con ventas mensuales de
entre 10 mil y 25 mil pesos— el 36.7 por ciento fueron
formados con remesas y aportan el 40 por ciento de las
ventas totales. Situacion similar se da en el caso de los
establecimientos con ventas de eutre 25 mil y 50 mit pesos,
en este estrato los negocios con remesas contribuyen con
poco mas del 33 por ciento de las ventas totales.

Y tamana

Tipo de establecimiento
Total  Con Sin
(%) remesas remesas

(%) (%)

Tamailo
{(ventas mensuales)

Tortal 100 243 5.7
Pequefios (menos de

10 mil pesos) 100 26.6 734
Medianos (10 mil a 24 900) 100 40.0 60.0
Grandes (25 mil a 49 900) 100 33.5 66.5
Muy grandes (50 mil o mas) 100 15.4 §4.6

Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, Teocaltiche, 2002.

En el caso de los grandes establecimientos -con ventas
de més de 50 mil pesos—, sin embargo, los creados con
remesas representan menos del 15 por ciento y aporran
menos del 16 por ciento del total de las ventas mensuales.
Cabe sefialar que este tipo de establecimientos concentra
el 55 por ciento de las ventas totales y, en general, perte-
necen a una pequefla ¢lite familiar y empresarial que,
como vemos, tiende a controlar gran parte de la actividad
economica y comercial de este muntcipio.

Personal ocupado

En cuantw al personal ocupado, se repiten en gran med:ida
las diferencias que ya hemos sefialado entre los estable-
cimientos econdémicos segun el uso de remesas para su
instalacién. En efecto, sin considerar al duefio o socio
principal, en general, los establecimientos econdmicos
en Teocaltiche son pequefios y dan empleo a solo 1.67
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personas en promedio.’ Aqui aparece una primera diferen-
ciacion entre los establecimientos. Por un lado, los ne-
goclos que recurren a las remesas para financiar la inver-
s1én inicial emplean en promedio s6lo 1.42 personas
ademas del duefio o socio principal. En cambio, en aque-
llos creados sin remesas se emplea a 1.78 personas, lo que
representa una diferencia de cerca del 30 por ciento.
Personal ocupado promedio segln tipo de
establecimiento v de trabajadores,

2002

|
Tipo de Personal ocupado

| establecimiento Total Asalariados  Familiares

noe
remunerados

Total 1.67 1.01 0.67
Con remesas 1.42 c.71 0.71
Sin remesas 1.78 1.14 0.64

Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, Teocaltiche, 2002.

Asimismo, al desagregar estos promedios segin el tipo
de trabajador ocupado en los establecimientos, las dife-
rencias son aun mas claras. En los negocios creados sin
remesas se emplea en promedio a 1.14 trabajadores re-
munerados y s6lo a 0.64 familiares no remunerados. En
los negocios [inanciados con remesas, en cambio, en pro-
medio se da empleo a s6lo 0.71 trabajadores remunerados
y otro tanto de familiares no asalariados.

Personal ccupado segun tipo de establecimiento y
condician laboral, 2002 (%)

Familiares no rennunerados

@ | ralejadores renunerados

Con renesas Sin remesas

Fuente: Encuesta Remesas y Negocios, Teocaltiche, 2002.
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De esta forma, la composicion del empleo en uno v
otro tipo de establecimientos es muy diferente. Mientras
que en los formados con remesas casi dos tercios del per-
sonal ocupado son trabajadores asalariados y solo un
tercio familiares sin pago, en los negocios formados con
remesas s¢ da una situacion muy diferente, pues practi-
camente el 50 por ciento corresponde a una y otra cate-
goria de trabajador.

Asi, mientras que los negocios formados sin remesas
generan el 75.5 por ciento del empleo total v casi el 80
por ciento del empleo remunerado de la localidad, los
ablertos por los migrantes con sus remesas crean Imenos
del 25 por ciento del empleo total v sdlo el 20 por ciento
del remunerado.

Estructura del em
P

Tipo de Personal ocupado
establecimiento Total Asalartados  Familiares

no

remunerados

Total 100 100 100
Cou remesas 245 20.4 309
Sin remesas 75.5 79.6 (0.1

Fuente: Encuesta de Remesas y Negocios, Teocaltiche, 2002.

Estos datos ilustran claramente que se trata de estable-
cimientos econémicos muy diferentes. No son diferencias
s0]o en cuanto al capital inicial, su origen o el volumen
de las ventas mensuales, sino también en lo que respecta
a distintas potencialidades de generacion de empleo v,
por sobre ello, de empleo remunerado. En efecto, los datos
anteriores son elocuentes e ilustran con claridad que los
negocios creados con remesas son de tipo familiar y con
baja capacidad de generacién de empleo; su virtual éxito
radica en la posibilidad de sobreexplotar a la fuerza de
trabajo familiar. Esta caracteristica ilustra las serias limita-
clones de cualquier tesis que intente sustentar el desarrollo
local en la inversién productiva financiada con remesas.

En sintesis, las remesas que se orlentan a la iversion
productiva a través de la creacidn y capitalizacion de es-
tablecimientos economicos tienen, sin embargo, poco
tmpacto en la generacion de empleo v de ventas, ademas
de que enfrenra serias dificultades y obstaculos sociales
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para acceder a los grandes negocios, esto es, aquellos que
tienen mavor rentabilidad v podria ser una estrategia de
desarrollo y crecimiento economico en los niveles local
y regional. Si, en general, en las comunidades de origen
de la migracion internacional hay pocas opciones para
que la inversion productiva tenga impactos econémicos
importantes, en la financiada con remesas los mulu-
plicadores de la inversion son ain mas limitados.

Conclusiones

Las remesas que envian los migrantes son importantes
no sélo por su magnitud, que Jas ubica como segunda
fuente de divisas del pais, sino sobre todo por sus electos
& impactos sociales y econdmicos en las comunidades de
origen de la migracion. En este marco, dos posiciones
tenden a predominar en el debate sobre los alcances y
las limitaciones de las remesas en los dambitos local v na-
cional. Por un lado, hay quienes sefalan que en las re-
mesas descansa un umportante potencial de desarrollo
economico local y regional, pues pudieran reorientarse
al financiamiento de proyectos de inversién privada e
infraestructura secial, lo cual crearia un circulo virtuoso
de crecimiento, modernizacion y desarrollo social y eco-
nomico.

En oposicion a estos argumentos, hay quienes sos-
tienien que las remesas son en realidad la forma que adop-
tan las remuneraciones y los salarios de las familias y los
hogares de los migrantes. Por lo mismo, suelen destinarse
a la reproduccidn material v econdmica de los hogares,
como ocurre con cualgquier otro tipo de remuncracion
taboral en orras regiones sin migracion. De ahi que sus
impactos sobre la economia no son formal ni estruc-
turalmente diferentes de los de cualquier salario en Mé-
XICO.

En este articulo nos inscribimos en esta segunda linea
de argumentacion. Con base en un estudio realizado en
Teocaltuiche, hemos expuesto informacion estadisti-
camente significativa que nos ha permitido corroborar y
sustentar esta vision critica respecto a los umpactos eco-
némicos de las remesas. En particular, podemos resumir
estos hallazgos en cuatro grandes argumentos.

Por un lado, aun cuandeo a nivel agregado se trata de
grandes sumas de dinero, cn realidad las remesas [luyen
de una manera muy peculiar que dificulta cualquier
intento de reorientarlas a fines productivos. Los 8 500
millones de délares en realidad ne existen come tales, [o

INESER * Universigad de Guadalajara * Abrl-fuinio de 2002

que hay es una multiplicidad de ervios de pequefias
cantidades de dinero a una amplia variedad de hogares
de México. Con base en datos de la Encuesta Nacional
de Ingresos v Gastos de los Hogares del ano 2000, se
estiman en cast 1.3 millones los hogares que perciben
remesas. Asunismo, cen base en datos de la Encuesta de
Migracion a la Frontera Norte (EMIF), se estima que cada
envio de remesas es de aproximadamente 200 dolares men-
suales en promedio. De esta forma, lo que percibe cada
hogar por concepto de remesas es alrededor de 25 mil
pesos anuales. Esta de mas decir que aun cuande un hogar
quisiera invertir el total de las remesas que recibe, sélo le
alcanzaria para instalar pequefios negocios familiares con
escasos impactos productivos.

Ensegundo lugar, el impacto transformador y moder-
nizador de la inversion productiva financiada con las
rernesas es otro argumento falaz y sin sustento empirico.
In general, se trata de pequefios y medianos negocios de
alcance local y marginalmente regional, con baja capa-
cidad para generar empleo remunerado, lo cual restringe
seniamente sus efectos multplicadores e implica bajos ni-
veles de inversion, lo que también limita sus impactos
modernizadores. En la practica estos negocios son mas
bién estrategias de sobrevivencia familiar v no estrategias
de desarrollo local. Su virtual éxito no radica tantw en la
capacidad empresarial de los migrantes como en su po-
sibilidad de sobreexplotar la fuerza de trabajo familiar.

En tercer lugar, si bien las remesas aportan cerca del
13 por clento de la inversion en negocios a nivel local,
ello no indica un potencial productivo de ellas y si la
carencia de otras fuentes de financiamiento de fa inversion
productiva, asi como la ausencia de una politica ptiblica
orientada al apoyo y fomento con créditos, subsidios,
apovos técnicos, administrativos y fiscales a la pequefia y
mediana empresa, especialmente en ambitos locales ale-
jados de los grandes circuitos econdimicos y urbanos.
Asimismo, el hecho de que cast el 30 por ciento de los
establectmientos de Teocaltiche haya utilizado las remesas
para su instalacion refleja lo extendido de este problema
y la carencia de una politica estatal.

Por tltimo, si bien las remesas permiten a los migrantes
formar y acumular un capital econdmico, ello es insu-
ficiente para superar una situacion estructural de desi-
gualdad social. Nos referimos a que, por su origen social
y econdmico, los migrantes frecuentemente estan alejados
y al margen de los grandes circuitos de inversidn y ne-
gocios, que a nivel local suelen estar controlados y ma-
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nejados por una pequeria élite familiar, econémica y bi-
nanciera. En otras palabras, las remesas pueden aportar
el capital econdmico necesario para acceder a tales esferas
de negocios e inversion, pero los migrantes dificilmente
podran disponer del capital social v cultural necesario
para acceder a dichos circuitos y formar parte de la élite
local y regional.

MNotas

' Se trata del estudio Estimacion del imipacto ccondrnco de las
remesas en comunidades de alta migracion en el occidente de
México, que bajo la coordinacion del e Alejandro L Cana-
les se lleva a cabo en el Departamento de Estudios Re-
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gionales-Ineser del cucEA v que cuenta con financiamento
comunto de la Universidad de Guadalajara y el Conacyr.
*En ésta y las demis secciones se trata de valores actualizados
al mes de abril de 2002.
" Esta cifrase elevaa 2.7 si consideramos el empleo generado
vara ¢l duefle o socio principal.
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