El ahorro de las familias en el occidente
de México: una aproximacion
con microdatos

En gran medida las crisis recurrentes
de la economia mexicana se explican
por la escasez de ahorro interno. La
reduccion en la tasa de ahorro entre
1988 v 1994 (el ahorro internoc se
redujo de 21.3 a 15.0 por ciento del
PIB) obedece a la caida en el ahorro
“privado (cae de 20.7 a 11.4 por ciento
del PIB durante el mismo periodo) y
no al! zhorro del sector piblico
(aumentd de 0.6 2 4.0 por ciento del
PIB en ese mismo lapso).! Las ex-
plicaciones sugieren que tal reduc-
c1én fue provocada por la expansion
del crédito durante 1989-1993, que
contrasta con las restricciones umpe-
rantes en 1995-1996. Durante este
tltimo periodo las tasas de interes
alcanzaron niveles absurdos, lo que
ocasioné graves problemas de liqui-
dez v la imposibilidad de contraer
nuevas deudas.

Esta situacion amplio las aporta-
ciones empiricas y el debate sobre las
medidas necesarias para aumentar el
ahorro privado. A pesar de las limita-
clones que impone la contabilidad
nacional porque no establece las dife-
rencias entre las familias v las em-
presas pues los agrega como sector
privado v, por lo tanto, no da pistas

para encontrar el grade de responsa-
bilidad de cada uno de sus com-
ponerntes.

Elahorro es un tema macroecond-
mico que poco se trabaja desde la
perspectiva regional. Aunque los es-
tudios existentes reconocen las dife-
rencias en el nivel y comportamiento
de las regiones que lo integran, sélo
tenemos alguna evidencia de que los
hogares ubicados en el norte de Me-
xico tienden a ahorrar mias que los
de otras regiones.

En este trabajo nos proponemos
estudiar los rasgos basicos de los pa-
trones de ahorro de los hogares me-
xicanos del occidente de México. La
investigacidn se ubica en el marco de
la verificacién empirica de la teoria
de ciclo vital, para lo cual se vtilizan
datos de corte transversal. El trabajo
esta dividido en tres apartados ba-
sicos. Uno de caracter tedrico, donde
se repasa la evidencia empirica de la
teoria del ciclo vital. En un segundo
apartado se discuten la metodologia,
la base de datos empleada y la cons-
truccién de las variables que inter-
vienen en las estimaciones economé-
tricas. Por dltimo, en el tercer apar-
tado se estudian los patrones de aho-
rro familiar en el occidente de México
desagregando el pertil del ahorro de
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las familias por edad, niveles de in-
greso, estados y distintos atributos de
la familia. Asi se podran valorar los
impactos de medidas de politica
macroeconémica sobre el entorno re-
gional.,

Para dar cuenta del comportamiento
del ahorro familiar v sus determi-
nantes existe una amplia bibliografia
relacionada con los wabajos de los
teéricos de ciclo vital (Ando, Brum-
berg v Modigliani), modelos que sir-
ven como punto de partida para toda
la investigacion moderna sobre con-
sumo y ahorro. Los enfoques mas re-
levantes pueden expresarse como
casos particulares del modelo de ciclo
vital, como los modelos tipo dinastia
de Barro (herencias) o los modelos
keynesianos {restricciones de liqui-
dez), con claras diferencias en sus
umplicaciones de politica econdmica.

Existe un conjunto de pruebas
para contrastar la capacidad del mo-
delo de ciclo vital, para explicar el
comportamiento del ahorro y laacu-
mulacién de riqueza, asi como su
relevancia empirica. El modelo ba-
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sico implica que la propensién mar-
ginal a consumir del ingreso corrien-
te aumenta con la edad y es unitaria
a partir de la jubilacion. St emplea-
mos la version generalizada podemos
verificar el modelo extendido con
datos de herencias, o analizar el
impacto de la seguridad social en el
ahorro. La evidencia empirica acu-
mulada para diferentes paises v pe-
riodos demuestra que el modele de
ciclo vital explica razonablemente
bien el comportamiento del ahorro
y la acumulacién de riqueza en la
mayoria de los paises desarrollados.
Sin embargo, también se presentan
algunas acotaciones sobre el ambito
de suvalidez, porque de acuerdo con
la prediccién “...that net worth
should tend to rise with age up to
prevailing age of retirement, and fall
thereafter” (la riqueza neta tenderia
a aumentar con la edad hasta el pe-
riodo actual de jubilacién y caer des-
pués) (Modigliani, 1975: 8).

En general, la evidenciaindica que
el modelo de ciclo vital parece consis-
tente con los datos agregados pero
no con los estudios con microdatos.
El resultado inesperado v frecuente
de que las personas de la tercera edad
no desahorran se interpreta usual-

mente como de rechazo al modelo.
Sin embargo, las versiones mas com-
plejas de la hipotesis que incorporan
restricciones de liquidez, mercados
de capitales no perfectos, transferen-
clas intergeneracionales y seguridad
soclal, generalmente lo apoyan. Un
problema comn de los estudios em-
piricos es que tienden a presentar la
hipdtesis de ciclo vital como un mo-
delo global para e] conjunto de la so-
ctedad que explica el comportamien-
to de todas las familias o de ninguna.

En su sentido mas amplio, el mo-
delo de ciclo vital es consistente con
el comportamiento que se observaen
la mayoriade las familias de los paises
desarrollados {80 por ciento), pero
también existe un grupo de hogares
para los que es inconsistente (20 por
ciento) sea porque registren restric-
ciones de liquidez o porque su ele-
vado nivel de pobreza les obliga a
comportarse como keynesianos (en
el sentido de que sus decisiones de
consumo y ahorre dependen del in-
greso exclusivamente), o bien, en el
caso de los muy ricos, porque reciban
su riqueza de fuentes distintas de sus
ingresos laborales, como herencias,
dotes o regalos. De aqui la impor-
tancia de identificar con claridad las

caracteristicas basicas de los hogares
que no se comportan de acuerdo con
el patron que sugiere el modelo de
ciclo vital.

Es posible que coexistan diferen-
tes grupos de consumidores en
condiciones de elevados niveles de
pobrezay de desigualdad econémica
como las que se presentan en Méxi-
co, coexisten al menos tres grandes
grupos de agentes econdmicos. Una
proporcion de consumidores keyne-
s1anos de alrededor del 60 o 65 por
clento, para quienes no es posible la
acumulacién de riqueza de ciclo vital
porque no reciben suficientes ingre-
sos para acumular, con excepcion
quiza de algunos bienes durables de
poca sofisticacion. El segundo grupo
abarca los denominados estratos me-
dios de la poblacién, que se compor-
tan como agentes tipicos de ciclo
vital, entre 30 y 40 por clento, y un
tercer grupo, el de los muy ricos (el
5 o 10 por ciento), quienes no son
ricos por acumular sus ingresos labo-
rales sino que reciben su riqueza de
herencias, dotes y regalos. Este grupo
es mejor estudiarlo con base en los
modelos de transferencias intergene-
racionales.

El modelo basico de ciclo vital de
Ando, Brumberg y Modigliani, en su
versién simplificada y de completa
certidumbre, puede formularse a
efectos de estimacidn como sigue:

C=8+08Y,+8Y +08W+E

Donde Y es el ingreso dispo-
nible, Y el ingreso permanente y W
lariqueza. El modelo abarcalos casos
keynesianos cuando 3, = §§, = 0, el
caso keynesiano a la Jaines Tobin, si
B,y8, > 0yfl,=0yelcasode Ciclo
Vital que sugiere que 8, | 3,>0,
yﬂ!> ﬁj‘ Sifi, = 1,82=Oyﬂj= 0,

INESER * Universidad de Guadalajara * Septiembre-octubre de 1999




esto significa que los consumidores
dependen enteramente de su ingreso
disponible y ni el ingreso esperado
ni la riqueza de la familia influye en
su decision de consumo {caso key-
nesiano); si el coeficiente de riqueza
es mayor que cero, implica que las
familias tienen en cuenta su nivel de
riqueza que puede servir de colchén
para decisiones de consumo.

La fuente de informacion tradicional
para los estudios sobre patrones de
ahorro de las familias a nivel micro-
econémico son las Encuestas Nacio-
nales de Ingresos y Gastos de los
Hogares (ENIGI).? El analisis exige
primero construir las variables re-
levantes que intervendran posterior-
mente, en una scgunda etapa, en la
determinacion del ahorro: el consu-
mo,” el ingreso disponible, la riqueza
(fisica y financiera), la renta perma-
nente y algunas variables sociodemo-
graficas de interés (ocupacién, nivel
educativo, tamafio del hogar, nime-
ro de miembros que perciben ingre-
sos, etc.). Para el caso que nos ocupa,
de las 14 042 viviendas que reporta
la ENIGH-96 seleccionamos los da-
tos paralaregién occidente de México,
integrado por los estados de Aguas-
calientes, Colima, Jalisco y Nayarit,
con una muestra de 1 571 familias.
Las encuestas de presupuestos fa-
miliares presentan informacién deta-
llada sobre los ingresos y gastos de
los agentes de la estructura econd-
mica: tanto fuentes salariales como
no salariales. Registran las rentas sala-
riales, las empresariales, las derivadas

de la propiedad, las transferencias y
las prestaciones recibidas, las percep-
clones y erogaclones financieras y de
capital, ast como los ingresos en
especie, el autoconsumo y el auto-
suministro. Por el lade del gasto,
registran todos aquellos gastos mone-
tarios y no monetarios en diferentes
satisfactores sociales, desde los ali-
mentos hasta los gastos médicos. Se
consideran \nicamente los gastos
relacionados con el consumo final,
la valoracién del servicio de la vivien-
da, los gastos de inversion en bienes
raices y los financieros, as trans-
ferencias y otros gastos.

Un problema frecuente que pre-
sentan las encuestas es la infrava-
loracion de los ingresos y gastos de
las familias. La magnitud de la in-
fravaloracién varia segin el pais, la
época y la técnica de recoleccion uti-
lizada, pero en mayor o menor medi-
da todas las encuestas sufren este pro-
blema. Cast todos los estudiosos de
estos temas subrayan el limitado
grado de comparabilidad entre las
cuentas nacionales y las encuestas.*
Ante la subvaloracidon existen dos
opciones: ignorar el problema cuan-
do se piensa que aun cuando se consi-
derara la discrepancia las conclusio-
nes no cambiarian considerablemen-
te; o bien intentar “ajustar” o “corre-
gir” las cifras de las encuestas para
hacerlas compatibles con la conta-
bilidad nacional. Nosotros preferi-
mos trabajar las encuestas directa-
mente, sin correccion, porque com-
partimos la idea de Székely en el
sentido de que para el caso mexicano
la correccion de los datos de las en-
cuestas no necesariamente es la mejor
opeidn porque los resultados que se
obtienen pueden ser poco robustos,
va que en sentido estricto cualquier
ajuste que se aplique contiene algin
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elemento de arbitrariedad (Székely,
1998: 276).

El patrimonio neto de las familias lo
integran los enseres domeésticos de
todo tipo, las propiedades inmo-
biliarias, el valor del suelo y los vehi-
culos. De éstos, las encuestas propor-
cionan informacién sobre las can-
tidades que contiene el ajuar domés-
tico, los vehiculos de transporte y la
vivienda, pero nada indican sobre
otras propiedades fisicas que no sea
la vivienda principal. Asi, la propie-
dad inmobiliaria constituye el tinico
activo fisico cuyo valor podemos
aproximar con la informacion deri-
vada de las encuestas de presupuestos
familiares; a partir del valor del al-
quiler realmente pagado o imputado
podemos deducir el valor de la vi-
vienda y con ello aproximarnos ala
riqueza fisica.

Podemos estimar la riqueza finan-
clera tomando como base los inte-
reses devengados por las inversiones
a plazo fijo, las cuentas de ahorro,
los préstamos a terceros y de accio-
nes, bonos y cédulas, ademas de las
rentas generadas por los intereses del
patrimonio fisico como casas, terre-
nos, tierras, edificios locales y otros
bienes inmuebles. Asi, agregando
sendos componentes arribamos a una
estimacion de la riqueza neta.

El consumo y el ahorro integran el
ingreso, por lo que la diferencia entre
launidad y la propensién marginal a
consumir da como resultado la pro-
pension marginal a ahorrar. La uuli-




zacion del consumo en lugar del
ahorro familiar obedece a la bondad
de los datos de gasto; dado que el
ahorro debe estimarse como residual
de dos variables que se miden con
error, parece mas adecuado trabajar
con el consumo. La medida que
utilizaremos en este trabajo es el gas-
to total, que incluye el gasto mone-
tario, el gasto no monetario y las
erogaciones financieras y de capital
monetarlas y 1o monetarias, La me-
dida incorpora el gasto realizado en
bienes durables aun cuando sabemos
que una parte considerable de los
bienes durables deberian considerar-
se como ahorro propiamente dicho.

La encuesta suministra un concepto
cercano al ingreso disponible dado
que el ingreso reportado es neto de
impuestos y otras deducciones. Uti-
lizamos el ingreso total como renta
disponible. Esta medida incluye los
ingresos monetarios (que abarcan las
remuneraciones al trabajo, la renta
empresarial, renta de la propiedad,
las transferencias corrientes recibidas
y otros ingresos corrientes), los ingre-
sos no monetarios (compuestos de
autoCONSUMO, pagos en especie, re-
galos y estimacion del alquiler de la
vivienda) y las percepciones finan-
cleras y de capital monetarias y no
monetarias.

La determinacién de la renta perma-
nente constituye un trabajo compli-
cado v laborioso. Nuestro método
de estimacién se fundamenta en la
teoria del capital humano mediante
funciones de ingreso que nos permui-
ten generar alguna aproximacién a

los ingresos futuros de cada jefe de
familia. La construccién de la renta
permanente se realiza con base en los
jefes de familia de entre 20 v 65 afios,
que son el rango relevante de edad
para efectos de analizar los patrones
de ahorro internacionalmente com-
parables.® Se eliminan de la muestra
aquellos jefes de familia que perciban
rentas derivadas de su actividad em-
presarial exclusivamente o que que-
dan fuera de dicho rango.

De las 1 571 familias de la muestra
que residen en el occidente de Mé-
xico s6lo 760 registran algun ahorro,
medido como la diferencia entre sus
Ingresos y su consumo, es decir, poco
mas de la mitad de los hogares (51.62
por clento) no tienen Ingresos su-
ficientes que rebasen los umbrales de
subsistencia y posibiliten mantener
algin ahorro. Evidencia compatible
con los resultados que otros inves-
ugadores encuentran y consistente
ademas con los drdenes de magnitud
de la pobreza existente en el pais.®
Las familias en condiciones de
pobreza tienen pocas posibilidades de

ahorrar parte de su ingreso corriente.
Tampoco consideran que su Ingreso
futuro tenga alguna relevancia para
explicar sus decisiones de consumo
presente, ni tienen reservas de rique-
za tangible no humana que les sirva
como reserva para los dias de apuros.
Por lo tanto, definen su comporta-
miento como consumidores keyne-
stanos que dependen exclusivamente
de sus ingresos presentes, del endeu-
damiento y/o de las transferencias
{de otras familias, de miembros de
su familia que viven en otros lugares
o de los apoyos gubernamentales).

Nuestro analisis se concentra ex-
clusivamente en las familias que regis-
tran Ingresos superiores a sus gastos,
es decir, el 48.38 por ciento de la
muestra que representan paralos ho-
gares que tienen ahorro positivo. A
partir de las encuestas de 1996 se real-
za una primera aproximacion al com-
portamiento y determinantes del
ahorro de las familias en la regién
occidente de México. El cuadro resu-
me las estimaciones tomando como
base el modelo de ciclo vital, el de
Tobin y el keynesiano.

Los resultados indican que el 10-
greso disponible y la riqueza son los
principales determinantes del ahorro

Constante 182.1
Ingresc Q7
Riqueza 0.C20
Renta permanente 0.154
R?ajustada 0.973
Durbin Watson 241

astan entre paréntesis.

Ahorro familiar en el occidentia de Mexico, 1996

Ciclo vital

Esrimaciones con los modelos
Tobin Keynes
420.8 (L.1) -253.6 4) |
0758 (20.4)  0.855 (19.3)
0.017  (6.3)
0.971 0.957
2.55 2.62

Variable dependiente: consumo familiar; numero de observaciones, 760. ‘
FUENTE: Elabaoracion propia. Todas las estimaciones son consistentes con la heterocedas-
ticidad porque han sido cerregidas por el métedo de White. Los estadisticos 't”
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de los hogares del occidente de Me-
xico. La propension marginal al con-
sumo familiar por lo menos es de 72
por ciento del ingreso disponible
(porlo que la propensién marginal a
ahorrar esta entre 14 y 24 por ciento,
segun sea la especificacién preferida),
la propension marginal a consumir
lariqueza es de 1.7 por clento, lo que
significa que las familias que tienen
capacidad de ahorro utilizan la ri-
queza como un mecanismo de pro-
teccidn contra los eventuales dias
futuros econdémicamente dificiles; el
coeficiente solo nos indica que las
familias consumen poco de su rique-
zay que en su mayor parte la utilizan
como colchén. Los ingresos espera-
dos no parecen tener importancia en
las decisiones de consumo que reali-
zan los hogares. Resultados compa-

tibles con la versidén simplificada del
modelo de ciclo vital.

Las variables tienen los signos es-
perados, son significativas y en con-
junto explican casi el 97 por clento
de la variacion del consumo de las
familias. Es decir, la especificacion
propuesta recoge Jos principales aspec-
tos que determinan el consumo y aho-
rro de los hogares mexicanos. La ri-
queza y el ingreso permanente son
argumentos que pocas veces han consi-
derado las especificaciones econome-
tricas de otros investigadores para el
caso de México. Para efectos de identi-
ficar posibles diferencias en el compor-
tamiento de los agentes econdmicos
heterégeneos sobre el consumo-aho-
rro derivados de atributos socioeco-
nomicos y territoriales del hogar, se
estima la funcidén por diferentes ca-

Atributo Observaciones
Mujeres 114
Hombres 646
Casa propia 348
Casa propia irregular i76
Casa propia hipotecada 25
Rentada o alquilada 93
Tamarfio del hogar < =3 240
Tamafio del hogar < =5 512
Tamafio del hogar>5 248
Area metropolitana 197
Ciudades > 100 muii habs. 81
Ciudades 15 mil y < 100

mil habs. 98
Ciudades de 2 550 a 15

mil habs. 93
Pueblos <2 500 habs, 291
Asalariados 417
Empresarios 75
Autbnomos 194

White,

El ahorro en el occidente de México por diversos atributos, 1996

Constante Ingreso R?

ajustada

1696.9(39)  0.964(36.0) 0.991
555.2(22.4)  0.795(22.4)  0.947
482.1(:0.5)  0.853(14.9) 0950
2043(19)  0.809(39.1)  ©.968
936.5(2.1)  0.946(29.9)  0.983
-347.0(07)  0.854(21.8)  0.976
1195.5(:2.8) 0.940(27.3)  ©0.986
-330.4(05)  0.863(14.9)  0.954
65.8(0.3)  0.831(43.7) 0.969
-1656.2(-1.6)  0.906(21.3)  0.977
3446.2(1.8)  0.609(4.5)  0.822
657.2(-1.8)  0.893(25.5)  0.966
$13.4(2.6)  ©.795(29.8)  0.958
282.3(0.9)  0787(13.0)  0.940
6152(3.1)  0.832(42.3)  0.968
2281.1(13)  07339(6.9)  0.854
-222.7(-0.6)  0.845(19.8)  0.933

FUENTE: Elaberacién propia. Todas las estimaciones han sido corregidas por el método de
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racteristicas. Los resultados se repor
tan en ¢l cuadro de esta pagina.

De la observacién del cuadro se
pueden extraer algunas grandes
tendencias. Existen diferencias im-
portantes en el comportamiento del
ahorro de los hogares segiin sea el cri-
terio de segmentacion que se utilice.
La funcién de consumo es hete-
rogénea y depende de una gran va-
riedad de circunstancias. Existen
diferencias en el comportamiento de!
ahorro de acuerdo con el género; el
ahorro de los hogares cuya cabeza
de familia es vardn es de 20 por cien-
to, mientras que si el jefe de familia
es mujer solo ahorra 4 par ciento.
Ahorran menos los propiétarios de
vivienda que tienen su casa hipote-
cada (6 por ciento) que cualquier otra
familia con otra forma de tenencia
de la vivienda.

En el occidente parece existir una
relacion directa entre el tamario del
hogar y la tasa de ahorro de los hoga-
res quiza porque aumenta el nimero
de perceptores de ingresos y no los
dependientes. Las familias relativa-
mente pequefias con tres miembros
ahorran menos que aquellas mas nu-
merosas, el ahorro aumenta con el
tamafio medio del hogar. Esta rela-
c16n es ampliamente discutida v la
evidencia empirica no es definitiva,
es trecuente que muchos miembros
no necesariamente significan muchos
perceptores de ingresos, de ahi su im-
pacto negativo en el ahorro. El
aumento en la tasa de dependencia
obedece ala fortaleza de los vinculos
intrafamiliares de la familia extendi-
da, que genera transferencias de in-
greso y apoyos de solidaridad a aque-
llos miembros del hogar que son
menos favorecidos.

Las familias que residen en el area
metropolitana de Guadalajara aho-




De46a65 251 679.8(1.3)

El ahorro de ciclo vital por tres niveles de edad en el occidente de México,

1996
Edad Casos Constante Ingreso  Riqueza Renta per- R*ajus- Durbin
manente tada Watson
De20a45 381 -230.0(1.2) 0.842(21.6) 0.008(1.7) 0.033(07) 0979 2.11

0.631(6.7) 0.026(4.1) 0.315(1.5) 0.975
De 66y mas 128 309.4(14) 0.724(17.9) 0.015(3.7) 0.182(0.6) 0.966

FUENTE: Elaboracién propia. Todas las estimaciones han sido corregidas por el método de
White. Los estadisticos “t" estan entre paréntesis.

1.00
0.51

rran menos que aquellas que viven
en ciudades mas pequefias o en zonas
rurales. Asimismo, las tasas de ahorro
son diferentes seglin sea su posicidn
en ¢l trabajo, los jefes de familia asa-
lariados ahorran menos que aquellos
que son empresarios o trabajadores
por cuenta propia.

El modelo de ciclo vital implica que
las personas de la tercera edad jubi-
ladas deberfan desahorrar. Silos vie-
jos continuan ahorrando la evidencia
entra en conflicto con el modelo. Es
posible que el motive herenciatenga
un papel importante en la explica-
c1on de este comportamiento, aun-
que también puede apoyarse en la
fortaleza de los vinculos intrafami-
liares de la familia extendida. A efec-
tos de analizar el impacto en el consu-
mo de la fase de ciclo vital, se presen-
tan los patrones de ahorro por tres
cohortes de edad.

La cohorte de jefes de hogar j6-
venes, que se define hasta los 45 afios
de edad, registran una tasa de zhorro
del 16 por ciento. Las mayores tasas
de ahorro se corresponden con los
grupos en edades previas a la jubila-
cidn entre 45 y 65 afios, con tasas del

37 por clento del ingreso disponible.
Las personas de la tercera edad conti-
ntan ahorrando y tienen una pro-
pension marginal a ahorrar el 28 por
clento de su ingreso corriente; hecho
clave que contradice al modelo de
ciclo vital, aunque vale matizarlo
porque no sabemos quiénes de este
grupo estan jubilados. Los jefes de
familia mayores de 45 afios conside-
ran a la riqueza como un argumento
poco importante en su decision de
consumir. Los drdenes de magnitud
dela riqueza son plenamente compa-
tibles con el modelo de ciclo vital.
Para ningun grupo de edad es signi-
ficativo el ingreso esperado, por lo
que no parece ser un elemento rele-
vante para las familias que residen en
el occidente de Meéxico cuando to-
man sus decisiones de consumo y
ahorro, Las restricciones que enfren-
tan de ingreso v riqueza, aunadas a

las imperfeccioncs en e] mercado de
crédito, el ambiente inflacionario y
laincertidumbre, generan que su ho-
nizonte de planeacion sea suficiente-
mente corto y no de largo plazo.

El cuadro de abajo resume los prin-
cipales resultados del comportamien-
to del ahorro de las familias en los
estados que integran la region occi-
dente; aunque los resultados de las
estumaciones habra que tomarlos con
mucha reserva {dado el poco nivel
de representatividad de las encuestas
a escala de las entidades federativas),
nos permiten realizar una primera
aproximacién a sus conductas de
consumo y ahorro. No parece existir
un patrén uniforme porque los
hogares de Colimna registra la menor
tasa de ahorro (apenas 2 por clento
de su ingreso disponible) y dependen
enteramente de su ingreso presente.

Nayarit y Aguascalientes regis-
tran las mayores tasas de ahorro.
Especialmente, los jefes de hogar que
residen en Nayarit registran un com-
portamiento tipico de ciclo vital.
Alras tasas de ahorro derivadas de su
ingreso disponible, del 51 por clento;
consideran a la riqueza como argu-
mento del ahorro con coeficiente de
consumo de 2.2 por ciento y particu-
larmente los ingresos esperados se

El ahorro de ciclo vital por esiades. Mexico, 1996

Estado Observaciones  Ingreso Riqueza  Remnta per- R*
manente apstadi
Aguascalientes 122 0.658(6.3) 0.028(2.9) C.968
Colima 97 0.975(41.4)  0.008{1.6) 0.986
Jalisco 390 0.763(41.6) 0.017(12.0) 0.984
Navarit 151 .486(4.8) 0.022(2.3) 0.901

FUENTE: Elaboracién propia. Todas las estimaciones son robustas a ia heterocedasticidad
mediante el métodc de White. Los estadisticos " estan entre paréntesis.
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comparten entre consumo y ahorro
(51 y 49 por ciento); esta situacién
puede explicarse porque los ingresos
en esos estados derivan de fuentes
mayormente rurales y agrarias de cre-
ciente inestabilidad y mayor peso de
la riqueza como colchdn. Las familias
que registran INgreso Mayores que
sus gastos v residen en Jalisco pre-
sentan una tasa de ahorro del ingreso
disponible de 24 por ciento, utilizan
la riqueza como reserva para tiempos
futuros y dificiles y los ingresos fu-
turos tienen poca importancia en la
decision de ahorro, por el bajo nivel
de sus ingresos esperados.

A efectos de comprobar la existencia
de distintas funciones de zhorro de
acuerdo con el nivel de ingreso fami-
liar, dividimos la muestra en quintiles
de ingreso y verificamos el modelo
de ciclo vital. El cuadro siguiente
resume los resultados principales.
En ¢l se observa que todos los
coelicientes de ingreso disponible y
riqueza son estadisticamente diferen-
tes de cero. Pueden apreciarse las di-
ferencias en la propensiéon marginal

aahorrar entre los extremos de la es-
cala distributiva. De las familias que
ahorran, el 20 por ciento de aquellas
de menores ingresos que perciben
menos de 3 116 pesos trimestrales de
1996 registran una propensién mar-
ginal a ahorrar de 21 por ciento; el 20
por clento siguiente de familias que
reciben entre 3 116 v 6 254 pesos regis-
tran una tasa de zhorro de 16 por
ciento, igual que el quinul siguiente.
Las tasas de ahorro aumentan con el
nivel del ingreso claramente del cuar-
to quinul en adelante.

El 20 por ciento de las familias
de mayores ingresos que reciben
rentas mayores de 24 277 pesos aho-
rran un 32 por ciento de su ingreso
disponible y consumen 2.2 por cien-
to del patrimonio familiar. Los resul-
tados anteriores sugieren que el aho-
rro familiar esti determinado por el
nivel y la distribucién del ingreso.
El ingreso esperado no parece ser un
elemento que las familias consideren
cuando deciden su ahorro con inde-
pendencia del nivel del ingreso.

La explicacion de estos hechos
que ofrece la teoria de ciclo vital (no
muy convincente por cierto) indica
que las bajas tasas de ahorro de los
deciles de menores ingresos obedece

El ahorro familiar de ciclo vital del occidente por niveles de ingreso,
1996
Quintil Observa- Ingreso  Riqueza  Rentaper- R*
clones manente ajustada
Hasta 33162 152 0.788(24.8) 0.014(5.1} 0.026(1.7) 0.885
Enwe 31162y 62542 152 0.844{15.7) 0.016(4.7) 0.062(3.3) 0.704
Entre 62543 v 12582 152 0.848{16.7) 0.011(4.7) 0.005(0.1) 0.672
Entre 12583y 24 277 152 0.797(13.9) 0.015(5.9) 0.044(1.3) 0712
Mas de 24 277 152 0.680( 8.4) 0.022(4.2) 0.190(1.7) 0.955
FUENTE: Elaberacién propia. Todas las estimaciones han side corregidas por el métede de
Whita. Los estadisticos "t" estan entre paréntesis.
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a que se conforman de familias 6-
venes de reciente creacion, deudores
netos y familias en la tercera edad
jubilados; vy los deciles de mayores
ingresos estarian conformados por
familias en pleno desarrollo de su
vida activa cuyos altos ingresos co-
rrientes reflejan su mayor producu-
vidad. Sin embargo, esta explicacion
no parece muy consistente con la ex-
periencia de las familias mexicanas.

La mitad de las familias que residen
en la regidn occidente de México no
tienen capacidad de ahorro, los ingre-
s0s que reciben apenas son suficientes
para sostener un patrén de supervi-
vencia de consumo sin excedentes.
Para la otra mitad de las familias,
aquellas que tienen alguna capacidad
de ahorro, los determinarntes basicos
son sin lugar a dudas el ingreso dispo-
nible v la riqueza fisica y financiera.
El ahorro no es una proporcion fija
de la renta permanente, sino que
aumenta con el nivel del ingreso y
existe una funcién de consumo dual
en la que los consumidores keyne-
stanos que no pueden ahorrar parte
apreciable de sus ingresos corrientes
representan el 50 por ciento. Resul-
tado consistente con la desigualdad
del ingreso, la riqueza y los niveles
de pobreza existentes en México.
Las mayores tasas de ahorro se
corresponden con los grupos de edad
previos a la jubilacién entre 45 v 65
afios, pero las jefes de hogar de la
tercera edad siguen ahorrando. Este
hecho contradice las derivaciones
basicas del modelo de ciclo vital. El
resultado significa que habra que
relajar los supuestos del modelo sim-
plificado de ciclo vital para dar cuen-
ta de las herencias, del ahorro pre-




cautorio, de las imperfecciones del
mercado financiero v del tamario de
la familia a la hora de considerar los
determinantes del ahorro de los ho-
gares.

Los atributos adicionales de la fa-
milia, como fa propiedad de la vi-
vienda (y su ubicacién), el lugar de
residencia y otras caracteristicas, su-
gieren comportamientos diferen-
ciales. Los hombrestienden a ahorrar
mas que las mujeres. Ser propietario
de vivienda implica ahorrar un poco
mas que el resto de {os no propie-
tarios. El drea metropolitana de Gua-
dalajara uene menor ahorro que el
resto de las ciudades del occidente y
las zonas ru-ales. El menor ahorro
del 4rea metropolitana de Guada-
lajara obedece a la concentracion
territnrial de servicios v su mayor
cobertura. La elevada incertidumbre
en los ingresos de los hogares rurales
genera que la tasa de ahorro del
ingreso corriente sea elevada. Los
hogares ubicados en el sector rural
tienden a ahorrar mds por razones
precautorias derivadas de la mayor
incertidumbre sobre sus ingresos,
pues su produccion, en gran parte

agropecuaria, esta directamente aso-
ciada a factores aleatorios y me-
teorologicos.

Latasade ahorro es muy sensible
al tamafio de la familia. Sien el hogar
existen muchos dependientes se
reduce significativamente la tasa de
ahorro, en contraste con la existencia
de mayores perceptores de ingresos.
El desemplec en los jovenes y el
envejecimiento de la poblacidn son
aspectos muy importantes que influ-
yen en la determinacion del ahorro
de las familias y cuyo estudio esta
apenas empezando. El hecho de que
existan mas jubilados con pocos
ingresos y mayor demanda de ser-
vicios publicos especialmente en el
sector salud tiene repercusiones de
largo alcance sobre la oferta futura
de ahorro de la region.

La gran mayoria de las familias
no parece poseer ninguna forma de
ios instrumentos financieros en que

se plasma la riqueza; ni siquiera cuen-
tas bancarias, yano se diga de instru-
mentos financiercs mas sofisticados.
Las familias que mantienen este tipo
de activos aumentan con el nivel de
ingreso y responden en mayor me-

dida al comnportamiento del mercado
de capitales para determinar los ins-
trumentos en que acumulan la ri-
queza. La mayoriade las familias que
registran algin tipo de riqueza la
mantienen en vivienda. El ingreso y
el gasto aumencan con la riqueza, de
suerte que solo los hogares de ele-
vados ingresos enfrentan lz eleccidn
entre opciones alternativas de utili-
zacidn del ahorro. En suma, la exis-
tencia de una funcidn dual de con-
sumo permite potenciar los efectos
expansivos sobre el emplieo v los in-
gresos regionales derivados de la
politica fiscal.

' La fuente de estos datos es el anexo
estadistico del Plan Nacional de Fi-
nanciamienio del Desarrallo (Prona-
fide).

! Cabe aclarar que 4 pesar de que en las
ultimas encuestas de la ENIGH-96 se
ampliaron los tamanios muestrales
para varios estados, tedavia no son lo
suficlentemente representativas en
varios estados, por lo que ampliar la
muestra a nivel de cada estado nos
permitira afianzar los estudios a este
nivel.

‘Recuérdese que los gastos de consumo
que reporta la encuesta de presupues-
tos familiares consideran como gastos
cuaiquier erogacion monetaria que la
unidad farmiliar haya realizado, lo que
incluye bienes de consumo durable
{autos, vivienda, etc.} que propia-
mente son I0Versienas.

1 Véansge entre otros estudios los siguien-
tes: Oscar Altimir, 1982, “La distri-
bucidn del ingreso en México (1950-
1977Y°, Ensayos sobre la distribucion
del ingreso en Meéxico, Banco de Méxi-
co, 1982; J. Bergsman, fncome, dis-
tribution and wmequality in Mexico,
World Bank Working Paper No. 234-
4, 1980: David Félix, fncome distribu-
tion rrends in Mexico and the Kuznets
Curve, Tesis doctoral inédita, Wash-
ington University, 1974; H.F. Lydall
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México 1977-1984” en La economia
mexicana actual: pobreza y desarratlo
incierto, UAM-T, 1991; y E. Herndn-
dez Laos, “Evolucidén de la distribu-
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* Cabe aclarar que para el caso mexicano
la encuesta registra los datos para las
personas entre 12 y 97 anos, ya que
muchas contindan trabajando después
de los 65 dada la insuficiencia de las
pensiones y su poca cobertura, ade-
mas de que ingresan al mercada de
trabajo desde los 12. Tomamos el gru-
po de jefes de familia contenidos entre
20 v 65 afios para hacer nuestro
estudio comparable internacional-
mente.
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